STRATEGIEANALYSE

1. In welchem Marktsegment sind Sie tatig?

2. Wer sind lhre Zielgruppen?

3. Wie lauten lhre Marketingziele?

4. Wie lauten lhre Vertriebsziele?

5. Wie lauten Ihre Kommunikationsziele?

6. Wie lautet Ihr USP?

7. Zu welchen Resultaten fiihrten Ihre bisherigen Kommunikationsziele

a) vertriebliche

® Marktanteil

?

® Umsatzentwicklung

e Ertragsentwicklung

b) kommunikativ

8. Wo wurden Barrieren/Hemmnisse festgestellt

9. Gibt es in Ihrer Branche neue Trends?

10. Wie haben Sie auf neue Trends reagiert?




STRATEGIEANALYSE

Firma:

Gesprachspartner:

Datum:

1. Bekanntheitsgrad




